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事業展開
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SaaSの利用状況やコストを可視化するプラットフォーム
米国では、従業員が利用するSaaSコストの約30%がライセンスの過剰購入や重
複契約で無駄になっている実態が明らかになっています。日本でも増えるSaaS
管理をし、余分なライセンスやシャドウIT防止に。

最新のITツールがオンラインで買えるECサイト
ITreviewに掲載してあるユーザーレビューを参照して豊富なラインナップ
から選ぶ。見積り取得や申請書提出など購入手続きもオンライン上で完了、
自分のペースで購入を。

https://www.itreview.jp/smp/

https://buy.itreview.jp/

BtoB IT製品・クラウドサービスのレビュープラットフォーム
自社に最適なIT製品・クラウドサービスの“比較・選定”をレビューで実現。
広告や売り込み情報だけでなく、実ユーザーの意見を参考に。https://www.itreview.jp/

①

②

③

「IT選びに、革新と確信を」実現のために、
「IT選定～購入～利用」の全プロセスをワンストップで展開

https://www.itreview.jp/smp/
https://buy.itreview.jp/
https://www.itreview.jp/


Copyright 2020 ITcrowd Corp. 4

『アメリカ』では
B2Bでも多くの購買者が

信頼できるレビューを読んだ後で
購入している

90%
※出展： 7 Ways Reviews Fuel  B2B Company Initiatives

SaaS・ソフトウェアにおいて
購買プロセスが変化してきている

toCでは当たり前になっている購買活動への口コミ影響
米国と同じ状況を日本でも実現するべくITreviwを立ち上げ

https://www.itreview.jp/lp/001/


日本においてもSaaS・IT購買に「既存顧客の声」が購買の決め手に
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SaaS・IT購買の導入決定要因に既存顧客の高い評価やレビューサイトでの露出
が重要。ビジネス拡大に顧客の声が無くてはならないものに。

※自社調べ 2021年2月
インターネット調査「IT製品・サービス導入に関する調査」
過去1年間にSaaS・IT購買の方300名を対象に



ITreviewは「口コミ」によるSaaS・クラウドサービス選定サイト
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40,000件以上の
レビュー掲載

4,000以上の
製品掲載

月間平均
150万PV

製品レビュー カテゴリー毎のレビューレポートレビューによるポジショニング



顧客の声による満足度評価の表彰
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Grid

アワード表彰と受賞バッジ

A B

A

B

右に行くほど満足度が高い

上
に
行
く
ほ
ど
認
知
度
が
高
い

レビューが3件以上掲載されると
Gridに表出されます。

アワード表彰のバッジは、
高い顧客満足度の証として二次利用も可能

（※Premiumプラン以上のみ）



信頼性への取り組み
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実名公開/非公開は投稿時に選択可能

すべて審査チームが内容を確認し
承認されたレビューのみが掲載されます

実名と企業名での会員登録必須、
審査チームによる企業所属の確認

審査チームによる
レビュー投稿内容の全件事前審査
自社／競合製品の投稿NG

ガイドラインに抵触する内容などは
掲載差し戻しの対応を実施

審査チームによるリジェクト率

16.9%

信頼性と公平性のあるレビューを参照していただくために、
品質向上の取り組みと審査基準を設けております
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口コミ評価4.0/5
ITreview Grid Award 2021 Springカスタマーサクセス部門

★ ★ ★ ★ ☆

特にコロナの影響が多い時期で、みんなリモートに移行しているタイミングは問い合わせしてもレスが遅かったりし
たため、レビューサイトで情報を収集する割合が今まで以上に増えた。その結果、サービス理解はレビューサイトで
済ませて営業担当とのコンタクトはデモの確認と料金交渉がメインになるなど、時間短縮につながっている。
https://www.itreview.jp/products/itreview/reviews/44913

ITreviewに対する評価（サイトとして）

名刺管理のソフトを探す際に参考にさせていただきました。事前にメリットとデメリットを把握して使い始められた
ので、とてもスムーズに導入できました。弊社ではサービスの教材として利用する用途も含めて色々なソフトを利用
するので、今後も参考にさせていただきたいです。https://www.itreview.jp/products/itreview/reviews/44886

類似するツールでどっちを採用するか迷ったときや、気になる新サービスを試す前に、覗いてみると、ほかの一般の
ネット上の口コミとは違って、自分と似た業務や立場の方の使い勝手について知ることができるので、かなりの確率
でアタリが引けると思います。https://www.itreview.jp/products/itreview/reviews/44310

今後BtoBでもレビューが重要になる時代

現場の声が聞ける貴重なサイト

誰にも聞けない本音レビュー

https://www.itreview.jp/lp/001/
https://www.itreview.jp/products/itreview/reviews/44310


SEOにより検索で上位にITreviewへのリンクが表出
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『Web会議』：1位

広告

カテゴリーやジャンルで検索 指名検索や製品名＋評判などでの検索

『楽楽明細』：3位

『クラウドサイン評判』：1位



SaaS・IT選定においてITreviewは購買者に大きな影響力あり
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ITreviewの認知度は64.7％と高く、ITツール選定時に参考にするサイトではNo.1

※自社調べ 2021年2月
インターネット調査「IT製品・サービス導入に関する調査」
過去1年間にSaaS・IT購買の方300名を対象に



貴社ご状況

Copyright 2020 ITcrowd Corp. 12

貴社関連カテゴリーや掲載状況について
Webサイトをご覧ください。

https://www.itreview.jp/

https://www.itreview.jp/


ITreview活用企業一覧
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スタートアップからエンタープライズまで

様々な企業が「顧客の声」を集め活用されています



お客様の声が新たな顧客を生み出すレビューマーケティング

14

お客様の声や評価、閲覧情報から得られる様々なデータをビジネスの力に

ブランディング
顧客の声を

経営の様々な分野で活用
コンテンツマーケティング/

セールスマテリアル



顕在層が流入するITreviewでのブランディング
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貴社製品の指名検索や「×評判」「×口コミ」などでの検索

製品を探しにきている顕在層に適切なブランドメッセージを

例：グローバル導入数の多さ、
強みを訴求

比較検討しているITreviewカテゴリーページから誘導

Web接客

※一般的なメディアタイアップより費用対効果◎



参考：ITreviewでレビュー閲覧後の行動
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ITreviewでレビュー確認後、約半数は製品サイトでアクション
良い体験をすることで1.8倍効果が増す

※自社調べ 2021年2月
インターネット調査「IT製品・サービス導入に関する調査」
過去1年間にSaaS・IT購買の方300名を対象に

Question;

ITreviewで気になる製品を見つけた後、何をした？

公式サイトへ行った

資料DLした

問い合わせた

無料プラン申込

51%

44.9%

34.7%

17.3%

既存利用者の評価が
とても高かった場合

既存利用者の評価が
まあまあ～普通だった場合

70%

38.7%



オウンドメディアでの顧客評価露出（ブランディング）
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TOPページで顧客評価高い称号の露出
滞在率の向上や各種問い合わせへ
※調査機関へ委託すると100万～

導入事例ページでのレビュー表出
コロナ禍で進まない事例制作を推進

参考URL
https://sendgrid.kke.co.jp/case/

https://sendgrid.kke.co.jp/case/
https://sendgrid.kke.co.jp/case/


各種マーケティング展開時のCVR向上事例
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CVせずに離脱した訪問者に対し、顧客
満足度の高さが伝わるバナーでリターゲ
ティング広告を配信。クリック率2%強
で再訪問者を獲得。通常広告の3倍の資
料請求が可能となった。

リターゲティング広告の最適化
ナーチャリングで
再商談掘り起こし

投稿されたレビューを「評価しされてい
る」ポイントごとに分類した顧客レ
ビュー集を作成。製品資料などの従来の
WPと比べてDL率が2倍程度に

各マーケティングプロセスのCVRを向上



コンテンツマーケティング活用／セールス利用
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顧客評価をもとに自社強みを説明可能に。
セールスでの競合との勝率を高める一手から、リードジェンで活用

HRBrain様 rakumo様

他社比較によるレーティングの高さを
製品パンフレットに活用

レビューを「利用者の声」として
製品パンフレットに活用

セールスフォース様

顧客評価でWPを制作



インテントデータ活用
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検討度合いの高い購買データを活用して、
マーケティング・インサイドセールスの生産性向上に

その他 利用シーン
・イベントやメディアで取得した大量リードの優先順位付け
・ハウスリストへのナーチャリングコンテンツ配信のきっかけに

インサイドセールスの
生産性向上

カテゴリーページの訪問者をIPアドレス
解析し企業名をリスト化。自社ハウスリ
ストや大量リードから検討度合い高いリ
ストを生成しアタック。製品ページ閲覧
者の15％が翌月以降に受注に繋がった

イ
ン
テ
ン
ト
デ
ー
タ

レビューや比較コン
テンツの閲覧履歴

Web会議 比較
Zoom 評判

検討度合い高いKW

情報収集 比較・検討



レビューを軸に商品改善・カスタマーサクセス／サポートに活用

Copyright 2020 ITcrowd Corp. 21

https://www.itreview.jp/blog/archives/7318 https://vendor.itreview.jp/archives/8182

https://www.itreview.jp/blog/archives/7318
https://vendor.itreview.jp/archives/8182


料金プラン
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16万円/月
中立的なNo.1表記をPRに／定額
で自社サイトへ送客が可能！

12万円/月
競合優位コンテンツを
二次利用可能！

8万円/月
ITreview訪問者に対する
UXを最適化／CS活用！

0円/月
掲載＆レビュー収集を
無料で利用可能！

※1 有料プラン切替え作業、ご利用方法レクチャーMTGを含みます。初回請求時と共に請求させていただきます
※2「レビューキャンペーン」機能で使われた「投稿報酬」は別途請求対象となります。また、Freeプランごの場合、総利用額の10％を手数料としていただいております。
※3「リード獲得」機能については、1件獲得あたり15,000円の成果報酬をいただいております。
※4 Standard以上の場合、社名・氏名非公開設定で投稿されたレビューも、「社名まで」のデータは取得可能になります。
※ 各機能は現在時点の提供内容となり変更する場合がございます。

Freeプラン Standardプラン Premiumプラン Advancedプラン

✔製品基本情報の入力

（LOGO、製品紹介文、スクリーン

ショット、価格情報）

✔Gridシミュレーター

✔レビューキャンペーン設定（※2）

✔リード獲得ボタンの設置（※3）

✔ Freeプランの機能すべて

✔ 製品ページコンテンツ拡充

（カバー画像/資料DL/動画）

✔ ピックアップレビュー設置

✔ 製品ページ内CTA設置

✔ レビュー二次活用

✔ 自社製品ページ閲覧者の企業名

✔ コメントバック/メッセージ

✔ レビューデータダウンロード(※4)

✔ Slack連携

✔ オンラインストア導線ボタン設置

✔ 弊社担当より運用サポート

✔ Standard以下プランの機能すべて

✔ アワード受賞バッジ二次利用

✔ Grid/比較表二次利用

✔ カテゴリーページ閲覧者の企業名

✔ ウィジェット利用

✔ SFDC連携

✔ リファレンスLPの作成

✔ Premium以下プランの機能すべて

✔ カテゴリーレポート二次利用

✔ リンク（送客）ボタンの設置

✔ 動画/資料閲覧者の企業名

✔ 比較表閲覧者の企業名と比較対象

製品名

初期費用：0万円 初期費用：10万円(※1) 初期費用：10万円 初期費用：10万円



Standardプランの概要と実現できること：月額8万円
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✔レビュー収集支援（貴社専属担当、ギフト原資）

✔ ITreview訪問者へブランディング

✔貴社CSの強化支援

・レビュー企業名把握による離脱防止＆プロダクトFB

・コメントバックで事例創出など貴社CS強化

✔オンラインストアへの導線ボタン設置

・レビューページからITreviewオンラインストアに

シームレスにつなげる導線を設置可能

カバー画像

動画/資料DL

ピックアップ
レビュー

コメントバック

製品ページ内CTA



参考：レビュー収集支援の効果
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有料プランでの
レビュー収集ご支援

ITreview会員向けメルマ
ガでのご紹介※1

ギフト券の一部ご支援

※1.ご紹介や露出機会は不定期実施となります。

各種広告による集客※1

カスタマーサクセス
担当によるご支援

他社での
成功ノウハウ

CP毎平均獲得レビュー数

有料プラン 9.6
その他 3.3

約3倍

専属カスタマーサクセスサポートや有料プランご支援で
約3倍のレビュー収集が実現できています

※2020年10月～2021年6月に
おけるレビューCP結果より算出

https://www.itreview.jp/lp/001/
https://www.itreview.jp/lp/001/


Premiumプランの概要と実現できること：月額12万円
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✔競合優位コンテンツの獲得

✔レビューWPやバナー展開など

各種マーケティング施策で活用

✔インテントデータによる見込み

高い企業へ効率アプローチ

企
業
名

製品/カテゴリー閲覧者情報取得

顧客評価（GridやAwardバッジ）をコンテンツマーケティングや
SNS発信、セールスシートへの活用が可能に

Grid Award

White Paper



Advancedプランの概要と実現できること：月額16万円
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✔カテゴリーレポートで各分野No.1をPR可能に

例：中小企業で満足度No.1、使いやすさNo.1

✔定額で自社サイト送客が可能に

✔どの製品と比較されているかなど、

より詳細なインテントデータの活用

サービスサイ
トへ送客可能

カテゴリーレポート
機能満足度、導入のしやすさNo1などの表記が可能に



オプションプラン
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ITreviewでは、レビュー投稿と共に製品評価アンケートにてデータの取得を行っております。それらデータを独自のアルゴリズムで解析し、
競合製品同士の比較・分析表などの形でご提供もしております。ITreview Whitepaperプランでは、それらデータを盛り込んだ資料を作成
し、納品させていただきます。

Light版 Rich版

制作形式
ITreview WhitePaperの既存
テンプレートからのご選
択頂きます。

オリジナルコンテンツ。
課題やご要件をヒアリン
グし内容を企画します。

制作工期 約2週間 約1.5ヶ月

費用 15万円～ 30万円～

内容（頁数） 5ページ 8ページ

納品形態 PDF ppt, PDF

オプション 有料でページ数の追加が可能です。

※当該ページに記載の金額に消費税は含まれておりません。サービス改定により金額変更をする場合もございますことご了承くださいませ。
※本プランはStandardプラン以上をご利用のお客様がコンテンツとしてご利用いただけます。ご契約終了後は本コンテンツをご利用いただくことはできません。



Appendix.
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https://www.itreview.jp/lp/001/


カスタマーサクセスのヘルススコアや解約予備軍へのアプローチ
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https://vendor.itreview.jp/archives/3301

ヘルススコアにレビューを採用 1件1件コメントバックで解約予備軍
を早期アプローチ

https://vendor.itreview.jp/archives/3403

https://vendor.itreview.jp/archives/3301
https://vendor.itreview.jp/archives/3403


顧客評価による自社強みの明確化
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https://vendor.itreview.jp/archives/8095
https://vendor.itreview.jp/archives/8022

https://vendor.itreview.jp/archives/8095
https://vendor.itreview.jp/archives/8022


顧客の声を集め、新規見込み客を呼び込む
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https://vendor.itreview.jp/archives/8034 https://vendor.itreview.jp/archives/7929

https://vendor.itreview.jp/archives/8034
https://vendor.itreview.jp/archives/7929


よくあるお悩みとITreivewの活用方向性
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ご利用者 よくあるお悩み ITreview解決の方向性 ITreviewで実現する理由

経営層 顧客志向の経営不足 中立的な声を集め事業経営
投稿者は3rdPartyの場で忖度なし。匿名でも良いと
いう安心感

マーケ
ティング

実績や予算規模で勝てないシェ
ア高い競合がいる

優位性を顧客評価という新基軸で獲得
・顧客評価で比較ができる（Grid/比較/バッジ）
・SEO評価高い場所での露出

新チャネルでも高評価とりたい シェアに加えて高い顧客評価も獲得 顧客評価で比較ができる（Grid/比較/バッジ）

リードジェンの効率高めたい・
コンテツ不足（リソース/アイ
デアともに）

バイヤーニーズ高いコンテンツの制作 レビューによるオリジナルコンテンツ作成

コロナ禍で事例作るのが難しい
・レビューを事例代替え（オウンドメディ
ア掲載）
・レビューアーへ事例打診

ロイヤリティ高いレビューアーへアプローチできる

SQL化率を高めたい
検討度合いが進んだ企業の可視化（インテ
ントデータによる予測）

SEO強く顕在層が訪問し、データで保持

CS

顧客の解約理由がヘルススコア
だけだとわからない

インテントデータによる予測（他社との比
較や、自社プランの閲覧）

インテントデータ保持

スタープレイヤー／コミュニ
ティの声が一部しか表出できて
いない

レビュー収集という形で表出 匿名でも表出できる（誰が投稿したか特定できる）



33

ツール導入の
意思決定

ツール探し
比較・検討①
（候補決め）

比較・検討②
（最終検討）

稟議～導入

ツール導入による
課題解決を検討

検索

知人に聞く

Web記事や動画コンテンツ

利用者の評価・評判を確認

※知人/SNS/コミュニティ/レビュー/ユーザーブログなど

製品ページ

トライアル

資料請求

セミナー参加

商談
(問い合わせて営業担当と話す) 導入※自社調査：IT業界に務める66名が回答

利用者意見
を参考にする

81.8％

参考にしない

18.2％

B2Bカスタマージャーニーにおける
利用者意見の重要性

既存の利用者による評判・評価の確認は、
購買プロセス上必ず経由する

https://www.itreview.jp/lp/001/
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ITreviewで実践するフライホイール型マーケティング

顧客の声
Customer

Review

顧客評価の向上
声の収集

声・評価の
拡散

顧客起点の
新規購入

Customer Success

MarketingSales

Customer Success

Marketing

Sales

顧客の声を受けてサービスを改善し、
顧客満足度を高める

ファン化した顧客による
「サービスの啓蒙・推奨」の公開と拡散

客観性のある顧客の声や競合優位情報に
よる商談、受注率向上

34



セールス（商談）時での効果的な活用方法

サービスが実際にどのように使われ、ど
う評価されているのかを顧客の声（客観
的な情報）で伝えることが可能。また、
社名公開の投稿は、導入実績も兼ねるも
のとなります。

投稿されたレビューと評価 Gridと企業規模ごとの評価軸

小規模企業軸 大規模企業軸

企業規模ごとで満足度や認知度が異なる
場合は、営業シーンにおいてGridの活用
が有効です。例えば、エンプラ顧客との
商談の際に「大企業の満足度が最も高
い」ことなどを客観的に証明できます。

競合優位性を視覚化できます。各機能に
対する評価や、サービス、価格などの満
足度を競合と横並びにすることができ、
顧客の要件に見合ったサービスであるこ
との証明にすることができます。

各機能・サービス評価の比較表

Copyright 2020 ITcrowd Corp. 35

Sales 客観性のある顧客の声や競合優位情報による商談、受注率向上
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類似サイトとの比較

サイト A社 B社

ジャンル レビュー ニュース 資料請求

月間PV数 150万
約1,000万

※ネットフリックスなどの2Cキー
ワードがメイン

約100万

掲載製品数 4,000 2,100 1,200

集客源 SEO SEO/メルマガ リスティング

来訪者の目的
利用者満足度を基準にし
た導入検討ツールの発見

と絞り込み

導入検討しているツール
全体の情報収集※まとめ/比
較記事の閲覧と一括資料請求

資料請求ランキングを基
準にした導入検討ツール
候補の発見と情報収集
（一括資料請求）

ベンダーの目的
ブランディング
顧客評価の確認

マーケティングの底上げ
リード獲得 リード獲得

https://www.itreview.jp/lp/001/


機能詳細
ITreview HelpCenter（その他、詳細なItreview使い方はこちら）

https://intercom.help/itreview_vendors/ja/

Copyright 2020 ITcrowd Corp. 37
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※掲載保留のレビューの可能性もあるため、レビュー投稿申し込み時点で＋10％まで受け付けます

※Freeプランの製品に関しましては手数料10%を加算した金額にてご請求いたします。
Copyright 2020 ITcrowd 

Corp.

レビューキャンペーン（投稿報酬オート配布機能）についての詳細

自社製品に対するレビュー投稿をしてくれたユーザーに対して、Amazonギフト券を謝礼（投稿報酬）としてプレゼントできる機能です。
キャンペーンを設定・配信する機能はFreeプランからご利用いただけますが、実際に謝礼として発行されたAmazonギフト券の額面分は、
ご請求対象となります。

キャンペーンの名前、予算・期間、投稿に対する謝
礼金額を設定し、キャンペーンLPを生成。

ユーザーが、設定したキャンペーンを経由してレ
ビューを投稿。（キャンペーンコード入力して投
稿）

投稿されたレビューを、ITreviewが審査。（ユー

ザー確認、内容が適切か、コピーではないか、な
ど）

審査通過したレビューの投稿者に対し、ITreviewの
キャンペーンシステムがAmazonギフト券（報酬）
を送付。

月末に、当月開催されたキャンペーンで支払われた
報酬（Amazonギフト券）の総額をご請求。

ご掲載者様

ユーザー様

ITreview

ITreview

ITreview

https://www.itreview.jp/lp/001/
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実装済みの機能について
コメントバックで補足説明

顧客の課題に対する
フォローコメントで課題解決へ

アップセル/クロスセル
提案

コメントバックでベンダーからも情報発信を展開

・レビュー内容に対しての補足説明をITreview上で展開する

・ユーザーの課題点に対する解決策を提示し、課題解決から満足度を高める

・顧客の声に向き合う企業姿勢をアピール

https://www.itreview.jp/lp/001/
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SFDC/Slack連携サ

Salesforce 連携

ITreviewに投稿されたレビューをSalesforce上に取り込み可能
に。レビューを顧客情報と一元管理できるようになり、顧客理
解が深まります。

プラン Premiumプラン以上でご利用可能

集めたユーザーの声
をSalesforce上に取
り込み、一覧化。営
業やCS社員がいつで
もレビュー（顧客の
声）を確認しやすい
状態に。

営業やCSが
Salesforceに蓄積し
ている顧客情報と、
顧客レビューを一元
管理可能に。アップ
セルや解約防止の参
考情報強化を。

Slack 連携

ITreviewにレビューが投稿された際、自社で使っているSlackの
指定のチャンネルにも自動でレビューが投稿される用に設定す
ることが可能に。お客様の声を「全社共有」する際に便利です。

プラン Standardプラン以上でご利用可能

https://www.itreview.jp/lp/001/


インテントデータ（購買活動している企業を獲得）

カテゴリーページや製品レビューの閲覧/製品比較/コンテンツDLなど購買活動履歴を確認でき、
貴社ハウスリストと照らし合わせてのターゲティング等にご活用いただけます。

製品ページ カテゴリーページ

動画・資料閲覧

比較対象の製品

企
業
名

企
業
名

Copyright 2020 ITcrowd Corp. 41

検討者ターゲッ
トリストとして
インサイドセー
ルスが対応

離反アラートに
CS活用
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▼リファレンスLP機能とは
貴社が選択したレビューのみを掲載した
特設ページ（LP）を作成することができます。

作成されたページには専用URLが発行され、
そのURLはあらゆるシーンでご自由にご活用いただけます。

LPは通常のITreviewの画面と全く同じUIのため、
お客様にとって違和感なく、
貴社が見せたいレビューのみを絞って見せることができます。

特定のレビューをまとめ、専用のURLを発行することができます。
これにより、ターゲットとなる見込み客へナーチャリング材料として効果的な掘り起こしが可能となります

リファレンスLP

Copyright 2020 ITcrowd Corp.

https://www.itreview.jp/lp/001/


Copyright 2020 ITcrowd 

Corp.
43

リード獲得機能（成果報酬型課金）についての詳細

製品ページ上に「お問合せ」「トライアル」「資料請求」ボタンを設置するほか、掲載している動画の「視聴」やWhitepaperなどの「ダウ
ンロード」で、リード情報を獲得することが可能です。リード獲得1件につき、15,000円の成果報酬をお支払いいただきます。予算上限を設
定してご利用いただくことも可能です。

リード獲得の上限予算と、獲得を続け
る期間を設定します。上記イメージの
場合は3万円の予算上限のため、2件
までリードを獲得する設定です。
※リード単価15,000円

リード獲得タイプ（リード獲得ボタンor・コン

テンツダウンロード）と、コンバージョンア
クション（問い合わせ/トライアル/資料請求/視

聴/ダウンロード）の種類を設定します。

製品ページ左側にリード獲得ボタン、製
品情報タブ内の「動画」や「ホワイト
ペーパー」掲載箇所からリードの獲得が
可能となります。

毎月末に、取得したリードの無効申請をしていただき、請求対象を確定いたします。無効リード・請求の詳細は次スライド→

https://www.itreview.jp/lp/001/
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無効申請の手続き

・対象リードを毎月末日締めとし、翌月20日までにITreview管理サイトより無効申請をおこなってください
・弊社で内容確認の上、無効リード数が確定いたします（場合によっては詳細確認をさせて頂きます）
・確定した件数*にて請求書を発行いたします
・期間内に申請手続きがない場合は、全リード件数にて請求書を発行いたします

無効となる場合

・記入項目に明らかに不正がある（虚偽の氏名、電話番号、企業名） 例：「あああ」「0120-000-111」

・電話がつながらない（呼び出し音がならない、別の会社につながる、FAX番号）

・自社社員（製品管理ページより、お客様ご自身で「IPアドレス、ドメイン指定」して排除設定をしていただきます）

・競合企業社員（製品管理ページより、お客様ご自身で「IPアドレス、ドメイン指定」して排除設定をしていただきます）

無効ではない場合

・SIer、リセラーなど
・住所が完全でない（他の情報は正しい）
・HPが存在しない企業

*リードは「設定された予算＋10％」まで獲得されます。予算超過して獲得した10％分は請求の対象とはなりません。
※設定した予算内に無効リードが含まれていた場合に発生する機会損失の可能性をITreviewがカバーさせていただきます。
※設定した予算額の10％分が15,000円に満たない金額の場合は、一律15,000円分（リード1件分）が請求非対象枠となります。

リード獲得機能（成果報酬型課金）についての詳細

https://www.itreview.jp/lp/001/
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オンラインストアへの導線ボタン設置

オンラインストアへの導線ボタン

ITreviewでの検討→購買へスムーズにつなぐ
新たな販売チャネルを展開できます

45

お問い合わせ オンラインストアで購入

》

閉じる
この製品が気になった方はこちら

オンラインストアの製品ページ※Standardプラン以上でご契約の場合に設置可能です。

（オンラインストアでの掲載をご希望の場合はご相談ください）



EOF
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